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쿠팡의 최고 인기 이유식용 제품, 맘스를 아시나요? 내 아이한테 해 준 이유식 레시피로 사업을 시작한 ㈜맘스 박은
아(54) 대표의 창업기입니다. 마흔에 얻은 소중한 아이를 위해 식품영양학 논문까지 찾아보며 이유식을 만들었답니다.
초기, 중기, 후기, 완료기까지 이유식 각 단계별로 정성을 쏟았습니다. 동네 엄마들은 그녀를 ‘강남 이유식의 여왕’이라고
불렀다네요. 

2015년 당시, 번역회사 국장으로 근무하며 일도 육아도 열정적으로 해내던 그는 아이 ‘초등학교 입학’이라는 거대한 산을 만나고
말았습니다. 12시 반이 되면 학교를 마치는 아이의 돌봄 공백을 메울 수 없어, 고민 끝에 퇴사를 했습니다.  

아들은 학교생활에 잘 적응해 주었지만, 커리어 우먼은 결국 경력이 단절되고 말았습니다. ‘내가 제일 재미있게 진심을 담아 할 수
있는 무엇일까?’ 왕년의 ‘이유식의 여왕’은 다시 이유식을 만들기 시작했지요.

“전자레인지에 데워서 먹이는 레토르트 이유식에 대해 엄마들은 걱정을 하죠. 유통과정은 안전할까? 식품첨가물은 없을까? 이 두
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가지에서 자유로울 수 있다면, 괜찮은 제품을 만들 수 있겠다 생각했습니다.”  

세상에 태어난 아기들은 생후 4~5개월부터 쌀미음을 시작으로 다양한 식재료의 맛을 만나게 됩니다. 돌 때까지 이어지는 이유식
은 영양보충의 의미를 넘어, 아기의 성장발달에 중요한 역할을 하죠. 동시에, 씻고 다지고 갈아야 하는 이유식은 손이 많이 가기 때
문에 엄마의 정성이 없으면 할 수 없는 음식이기도 합니다. 

박 대표는 바쁜 워킹맘들의 수고를 덜고, 색소, 향료, 보존료 등 인공첨가물이 없는 자연의 먹거리를 만들고 싶었습니다. 수년의 시
행착오 끝에, 볍씨상태 그대로 쪄 도정을 해 영양을 극대화한 쌀에 특수 건조된 야채 원재료를 담은 스틱형 이유식용 제품을 개발
했습니다. 물을 붓고 끓이기만 하면 이유식이 완성됩니다.  

초기 이유식용 제품인 ‘간편올게쌀가루’는 2018년에 중소기업진흥공단이 주관한 ‘HIT 500’ 상품으로 선정됐습니다. 스틱을 뜯어
물을 붓고 3~4분 끓이면 현미, 단호박, 당근, 브로콜리 등 다양한 종류의 초기 이유식 미음이 뚝딱 완성됩니다. 또, 올게쌀, 청경채,
표고버섯 등 스틱 하나에 9가지 농산물이 들어있는 중후기 이유식용 제품인 ‘야채품은쌀’은 ‘2021년 세계여성발명대회’에서 금상
을 받을만큼 제품성을 인정받았습니다. 

하지만 판로가 문제였습니다. 잘 만들기는 했지만, 어디서, 어떻게 팔아야 하는지 난관이었죠. 정직하게 만든 제품이라, 시장에 내놓
으면 알아서 잘 팔릴 것이라 생각했답니다. 

“마케팅을 너무 몰랐죠. 창업하고 막막했을 때, 쿠팡이 온라인 상세페이지 만드는 법부터 가르쳐줬어요. 모바일에 최적화된 쿠팡에
서는 글자 크기가 이 정도는 되어야 한다 하는 그런 디테일한 부분까지도요. 혼자서 사진 찍고, 마케팅 문안 쓰고, 고객님들 질문에
하나하나 답변 드렸죠. 결국, 쿠팡의 엄마 고객들의 입소문으로 한 달 매출 4만 원에서, 8개월 만에 4천만 원을 찍었습니다.” 
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“쿠팡의 엄마 고객들 후기가 사업 성장의 자신감” 
온라인 화상 회의로 해외의 바이어들을 만날 기회가 많은 요즘, 박대표는 ㈜맘스의 제품 소개를 쿠팡URL로 대신한다는 후기를 전
했습니다.  

“최근엔 몽골의 바이어 분이 SNS 채널을 통해 맘스 제품을 대량 구매하고 싶다고 문의를 해왔어요. 어떻게 우리 제품을 알게 됐느
냐 물어보니, 한국에 교환학생으로 있을 때 쿠팡을 자주 이용했대요. 쿠팡에 깐깐한 한국 엄마들의 좋은 후기가 많은 것으로 봐서
믿을 만한 제품이라고.” 

“창업초기 쿠팡의 세심한 마케팅 지원, 식품 기업 성장 꿈” 
박대표는 앞으로 더 큰 꿈을 꾸고 있습니다. ㈜맘스가 이유식용 제품에 머물지 않고, 이유식-유아식-일반식-시니어식까지 제품군
을 확대하여 명실상부한 식품 기업으로 성장하는 것이죠.  

“쿠팡으로 사업을 배웠고, 쿠팡 엄마들 덕분에 여기까지 왔어요. 엄마의 마음으로 만든 식품에 대해 고객분들이 보내주시는 신뢰가
맘스 성장의 원동력입니다. 건강한 제품으로 보답하겠습니다.” 
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